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TEMATIKA ES KOVETELMENYRENDSZER

Tantdrgy neve: Kereskedelmi marketing

Tantdrgy kodja(i): 3BBMARIKEM

Képzési szint: FOSZK/alapképzés/mesterképzés

Szak(ok) neve(i): Kereskedelem és Marketing szak

Tagozat: nappali/levelezdé

Oraszim (ea/gy): 1 12,

Ertékelési forma: kollokvium/gyakorlat

Tantdrgyfelelds oktato: Dr. Szente Viktoria

Eldadds- és gyakorlatvezetd oktatok: Dr. Bérindi-Fiilop Nikoletta, Bardéczky Veronika
Tantdrgyat gondozo tanszék neve: Marketing és Kereskedelem Tanszék
Tanszékvezetd neve, beosztasa: Dr. Szigeti Orsolya, egyetemi docens

A tematika és kovetelményrendszer érvényessége: 2015/2016 tanév 1. félév

A tantargy céljai:

A félév soran a hallgatok megismerhetik a marketing (kereskedelmi vagy disztribiicios)
csatorndk  sajdtossdgait és szerepldit. Bemutatdsra keriilnek 6 dontési teriileteik,
konfliktushelyzeteik. A megszerzett — elsGsorban gyakorlati jellegii — ismeretek birtokaban
Jjobban tervezhetdvé valik a 4P elemi koziil az eloszidsi stratégia, amely mind a termeld mind
a szolgaltato vallalatok dontéseit segiti.

Kévetelmények és az értékelés modja:

A hallgaték csoportban az ora elején megkapjdk a teljesitendd feladatot. A félévben tanult
szempontrendszer alapjan. Eredményeiket szamitogépen a Microsoft Power Point program
segitségével rogzitik, majd széban be is mutatjak. A feladat 49%-ban hatdrozza meg a félévi
érdemjegyet, tovabbi 2%-ban az ordkon valé aktivitas és 49%-an a zdrthelyi dolgozat
eredménye befolydsolja.



A tantdargy téemakorei:

Ssz. ORA TiPUSA ELOADAS TEMA SZEMINARIUM TEMA
| eléadas Alapfogalmak Alapok a gyakorlatban
szeminarium
2 eldadas Csatornatervezeés Vendégelbadd
szeminarium
3 eléadas Csatornairanyitasi déntések Libri esettanulmany
szeminarium
eléadas Csatornadinamika: vertikalis, Fornetti esettanulmany
d szemindrium | horizontalis és tobbcsatornas
’ rendszerek. Franchise a
gyakorlatban.
eléadas Csatorna-egyuttmikodés, konfliktus | Shell esettanulmany
5. szeminarium | és verseny. Csatornakapcsolatok
jogi és etikai kérdései.
eldadas Ertékesitési rendszer funkcidi: Banffi szikviz esettanulmany
6. szeminarium | Uzletkétés, logisztika és
vevészolgalat.
B eléadas Kiskereskedelem formai. Auchan esettanulmany
szemindrium
g eléadas Oszi szunet Oszi szinet
szeminarium
eléadas Kiskereskedelmi marketingdontések: | Energiaitalok esettanulmany
9. szeminarium termekvalasztek, ar, promocio eés
elhelyezkedés.
10 eléadas Atalakulo kiskereskedelem: (j Tesco esettanuimany
) szemindrium | iranyzatok és funkcidk.
1 eléadas Hatékonysagnoveld eszkdzdk a Dougles esettanulmany
' szeminarium kiskereskedelemben.
12 elbadas Nagykereskedelem és Vendégel6ado
' szemindrium | marketingdontései.
13 eléadas Félév 6sszefoglalasa, felmeruld Zarthelyi dolgozat
' szeminarium | kérdések megvitatasa
14, eléqd?g Hallgatéi beszamoldk Hallgatoi beszamolok
szeminarium
Szakirodalom
Kotelezd irodalom

ELOADASOK ANYAGA

KIADOTT TANANYAGOK

Ajanlott irodalom
1. Kotler, P.: Marketing menedzsment. Miiszaki Konyvkiado, Budapest, 2002.
2. Torocsik M.: Kereskedelmi marketing. KJK, Budapest, 1998.
3. Agardi I.: Kereskedelmi marketing és menedzsment. Akadémiai Kiadd, Budapest, 2010.
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